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3、管理层讨论与分析 

1、公司2012年财务状况及经营成果 

    报告期内，公司实现营业收入94,797.24万元，比上年下降11.87%，利润总额5,251.90万元，比上年

减少64.48%；归属于上市公司股东的净利润3,760.00万元，比上年减少69.93%；基本每股收益0.0915元；

加权平均净资产收益率为1.87%；经营活动产生的现金流量为15,333.51万元；应收账款21,312.92万元，基

本与上年持平；存货24,956.42万元，比上年下降9.39%。 

截至报告期末，公司控股子公司佛山市国星半导体技术有限公司机电设备安装和内部装修基本结束，

已经进入MOCVD设备的调试和安装阶段，预计外延产品将于2013年4月底量产，芯片产品将于2013年9月

份量产。 

公司自有资金投资项目之河南南阳的钒矿项目取得进展，公司的控股子公司南阳宝里钒业股份有限公

司已于2012年9月底通过收购河南龙宇钒业有限公司股权的方式取得了位于河南南阳淅川县境内的钒矿矿

山的采矿权，该项目将在2013年调整投资主体后正式进入实施阶段。 

2、公司面临的市场竞争格局 

（1）市场结构 

公司作为以封装为主业的LED企业，在2002年到2011年间销售收入保持了平均25％左右的增长，2011

年销售额首次突破10亿元，但是在2012年由于主要产品的价格下跌，而产能扩张慢于价格的下跌，导致销

售收入较2011年下降11.87%。从LED封装业务的市场结构看，虽然2011、2012年封装行业竞争激烈，价格

下跌幅度较大，规模小的企业生存艰难，企业倒闭现象已经发生，但是行业集中度低的情况依然没有根本

性改善。同时国内主要封装企业在2012年的产能扩张，其效果将在2013年反应出来。未来封装行业集中度

的提高可能是通过同时具有规模优势和资金优势的大企业继续提升产能规模的方式进行。 

（2）产品结构 

公司目前的产品结构，按照产品分类分为LAMP LED、SMD LED、LED照明产品和加工类产品；按照

客户端分类，分为显示屏用产品、家电用产品、照明用产品，其中显示屏用器件产品和家电用组件产品是

公司的传统优势产品。 

针对2010和2011年公司主要产品毛利率下滑较快的情况，公司管理层在2012年加强成本核算，控制费

用支出，调整产品结构，扭转了公司产品综合毛利率下滑的趋势，从2012年2季度开始逐步回升，全年公

司综合毛利率水平提升到24.62%，比去年提高1.92点。 

2013年，公司将在扩张传统优势产品产能规模的同时，提升大尺寸背光源产品的生产与销售，进一步

优化产品的毛利率结构，巩固公司主要产品的盈利能力。 

（3）人才竞争 

LED行业作为战略性新兴产业，涉及光学、电子、机械、力学、热学、设计等专业门类，如何在企业

发展过程中建立起行之有效的人才培养体系和激励机制是每个LED企业都必须面对的重要课题，形成人才

与企业共同成长的机制，对于企业的持续发展具有重要意义。对于公司而言，如何能够吸引并留住人才是
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当前人力资源工作的关键。 

3、公司发展战略 

（1）公司发展战略 

公司在2010年7月16日上市之初就提出了“立足封装，做强做大，适时延伸产业链，实现垂直一体化”

的企业发展战略，这个发展战略是公司发展的根本方向和目标。 

在这一发展战略指导下，公司2013年将认真研究和分析LED行业未来的发展趋势，结合公司的优势资

源情况，遵循市场发展方向，保持既有优势产品的市场领先地位，在2012年的基础上，继续重点做好照明

用白光器件和照明应用产品的研发、生产和销售，积极做好显示屏用器件产品、家电用显示模块产品的研

发和升级换代，加快提升大尺寸背光源产品品质，同时在2013年新建厂房投入时实现募投项目产能的进一

步扩张。同时，做好国星半导体照明公司的MOCVD设备的调试工作，保证外延、芯片产品在2013年下半

年能够实现量产。 

未来2年将是LED行业的整合时期，公司将以资源优势互补为原则，积极寻找合适的整合标的，通过

整合实现公司的跨越式发展。 

（2）2013年经营计划 

2013年，宏观经济较2012年稳定，LED行业的市场需求逐步释放，在政府节能减排政策和对LED行业

的鼓励政策推动下，LED行业将会出现增长机会。其中，工程照明和商用照明将是LED照明市场的主要方

向，中小尺寸背光源产品和中大尺寸背光源产品将继续受益于电子信息产品的升级换代，LED显示屏产品

将继续保持10-15%左右的增长。 

因此，公司制订2013年经营目标为主营业务收入增长30%，努力实现净利润的同步增长。为此公司需

要继续做好以下几个方面的工作： 

A.积极做好传统优势产品和新产品的产能规模扩张。 

B.定期厘定公司的营销政策和价格策略，进一步优化产品的毛利率结构，保持公司综合毛利率水平的

稳定与提升。 

C.强化事业部和业务单元的经营指标考核，充分调动各事业部和业务单元的积极性，提升公司的经营

效率。 

D.公司研发中心在继续做好新产品研发同时，着力于现有产品的工艺结构和技术升级，在提升产品良

率和品质的同时，实现产品成本的下降。 

E.继续做好公司的财务管理，密切关注应收账款、存货、经营性现金流量等指标的变化，适时做出调

整，降低企业经营活动的财务风险。 

F.继续改善公司采购管理工作，通过实施“采购管理流程”和“供应商管理制度”，提升原材料合格率，

保证交货周期，满足企业正常生产的需要，同时继续实现采购成本的下降。 
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4、涉及财务报告的相关事项 

（1）与上年度财务报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况说明  

不适用 

（2）报告期内发生重大会计差错更正需追溯重述的情况说明 

不适用 

（3）与上年度财务报告相比，合并报表范围发生变化的情况说明 

与2011年相比，公司2012年通过设立方式于2012年6月新增子公司新野县国星半导体照明有限公司，

注册资本人民币1,500万元，本公司持有股权比例66.67%，2012年11月新增子公司佛山市国星通用照明有限

公司，注册资本人民币1,200万元，本公司持有股权比例80.83%，2012年10月本公司的子公司南阳宝里钒业

股份有限公司收购了河南龙宇钒业有限公司股东100%的股份，注册资本人民币2,000万元（已在南阳宝里

钒业股份有限公司合并抵销），因此纳入合并财务报表范围。 

（4）董事会、监事会对会计师事务所本报告期“非标准审计报告”的说明 

不适用 
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